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Objetivos de la sesion

Contenidos tedricos

Actividades practicas

o El objetivo de esta sesiéon consistird en
identificar claramente el ciclo de ventas de
los servicios/productos de cada cooperativa
a fin de que las asistentes puedan plantear
sus cuestiones.

Conjuntamente con las cooperativas se
trabajarad las caracteristicas particulares de
su ciclo de ventas y se determinaran sus
diferencias y/o similitudes.

e Se proporcionaran recomendaciones y/o
sugerencias particulares.

Esta sesidon se plantea como continuacion de la sesién formativa impartida el dia 18

de junio y que tenia como contenido basico:

Etapas del ciclo de ventas.

Determinar la duracién del ciclo de ventas
Objetivos de cada etapa de nuestro ciclo de ventas
Inbound y Outbound. Embudo de ventas

Gestion de oportunidades

Forecast. Gestidn de estimaciones de venta
Pipeline. Volumen de negocio y periodos
Herramientas

Métricas

Tacticas

e Se requerira a las cooperativas participantes

efectuar un ejercicio de identificacién vy
duracion de su ciclo de venta de
servicios/productos para poder extraer
conclusiones y recomendaciones.

e Por tanto, se solicita a las cooperativas
participantes que traigan trabajado o al menos,
visualizado, su ciclo de ventas a la sesion.

Metodologia

Sesidén con presentacion por videoconferencia con ejercicios durante la exposicidn y tiempo de participacion mediante preguntas

Recursos didacticos

Métodos didacticos

Materias vinculadas a la sesion

Presentacién

Ejemplos reales de cada cooperativa

Exposicion particular guiada.

Participacion y preguntas

Marketing - Marketin Digital
Estrategia comercial y Ventas
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