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Objetivos de la sesion

Contenidos tedricos

Actividades practicas

« El objetivo de esta sesidn es entender las
diferentes etapas de un ciclo de ventas y
sus caracteristicas.

« Determinar el ciclo de venta de tus
productos o servicios.

« Aprender las nociones de la gestién de
las oportunidades de venta.

« Establecer tacticas, objetivos y medicidn
de tus previsiones.

Etapas del ciclo de ventas.

Determinar la duracién del ciclo de ventas
Objetivos de cada etapa de nuestro ciclo de ventas
Inbound y Outbound. Embudo de ventas

Gestion de oportunidades

Forecast. Gestidn de estimaciones de venta
Pipeline. Volumen de negocio y periodos
Herramientas

Métricas

Tacticas

Se efectuara ejercicio de identificacion

duraciéon del ciclo de venta de

servicios/productos

Metodologia

Sesion con presentacion por videoconferencia con ejercicios durante la exposicion y tiempo de participacion mediante preguntas

Recursos didacticos

Métodos didacticos Materias vi

nculadas a la sesion

Presentacion
Ejemplos

Exposicidn
Participacién preguntas

Marketing -
Estrategia comercial y Ventas

Marketin Digital
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